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EL COSTE DE LA FUENTES DE

FINANCIA@N A CORTO PLAZO
Dr. D. FRANCISCO JAVIER RIBAYA

MALLADA

RESUMEN: debido a que las necesidades de financiacion de las
empresas cambian de manera constante, éstasaletizar
constantemente las diversas fuentes de financiacefmto plazo que se
les pueden presentar, asi:

e El| crédito comercial de los proveedores puede rs@iimaportante fuente de
financiamiento a corto plazo para las
empresas. Si éstas tienen politicas estrictasespecto a la prontitud
en el pago de sus deudas, el crédito comercial
se convierte en una fuente espontdnea de farareto que varia
con el ciclo de produccion.

e Cuando se ofrece un descuento en efectivo porgpago, el
descuento se convierte en un coste del crédito rommhe

Cuanto mas extenso sea el lapso entre el fingdedéddo de
descuento y el momento en que se pagan las deneasy

sera el coste de oportunidad porcentual anwabgueberd pagar.

e La demora de las cuentas por pagar implica posmp&rgo mas
all4 de la fecha de vencimiento. Aunque esta demora

genera un financiamiento adicional a corto plagie beneficio se
debe ponderar contra los costes asociados, tales co

el coste del descuento en efectivo, los positdegos por mora y el
posible deterioro de la calificacion de créditorade

de la capacidad de las empresas de obtenetosrédi el futuro,

e El crédito del mercado de dinero y los préstamoar plazo son formas de
financiamiento negociado en el mercado
publico 6 privado. A veces, las empresas grand&stan préstamos a corto
plazo mediante papel comercial.
Este Ultimo es un pagaré a cada@sin garantias que se venden en el
mercado de dinero. Estos instrumentos
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2 « Francisco Javier Ribaya Mallada

se venden a través de agentes 0 directaméogdraversionistas. Mas que emitir
papel Unico, las empresas pueden emitir
papel respaldado por un banco, en cuyo casnstitucion bancaria garantiza
el pago de la obligacion.
La principal ventaja del papel evaial es que por lo general es mas
barato que los créditos mercantiles a corto
plazo que otorga un banco comercial.

e La financiacién mediante una aceptacion bancigtia e cambio cuyo aceptante
es un banco. El librador o beneficiario

puede usarlo como garantia o venderlo y descontarlo.) es otra forma de crédito
del mercado de dinero. Generalmente se

asocian con una operacion de comercio intevnak Las aceptaciones son
bastantes comercializables y pueden ser una

fuente muy aconsejable de fondos a corto plazo

e Por lo general, los préstamos a corto plazo siangs son créditos que otorgan
los bancos comerciales a través de una

linea de crédito, un contrato de crédito revdlw@m préstamo que puede seguirse
disponiendo una vez pagado

parcial o totalmente hasta el tope autorizado. 1d@dito revolvente seria por ejemplo
una tarjeta de crédito,

donde la linea de crédito se utiliza muchasvegentras la tarjeta esté vigente. Un
crédito no revolvente es

aquel que sélo se dispone una vez y por urmefinido)6 con base en una
transaccion.

PALABRAS CLAVE: costes, descuentos, financiacion, garantiasymsintos,
plazos, rentabilidad, riesgos, etc.

SUMARIO: 1. Introduccion: la identificacion del déficR. Instrumentos de
financiacién a C/P3. Financiacion no bancarid. Financiacién bancari&. El

Factoring y EIl Confirming.

1. Introduccién: la identificacién del déficit
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El coste de las fuentes de financiacion a corteqptd

Si bien la problematica financiera, a cortaeplade las PYMES es diversa, entre las alternatieas

solucién
esta la financiacion proporcionada por entidadesagéal riesgo a las empresas, al aportar finardria
estable
y aparecer como un instrumento intermediador ddayara superar ciertas limitaciones financieras.
Ademas,
va a posibilitar la participacién en proyectos quar, su particular relacion rentabilidad-riesgalge de
garantias,
pudieran ser rechazados por las entidades finasgipudiendo resultar atractivos, por su aptitud paaer
otras
inversiones y generar riqueza.

Al mismo tiempo, las sociedades deugiéa reciproca (SGR) resuelven el grave problesria thlta
de
garantias patrimoniales de las PYMES, mediantesglaldo 6 aval concedido a sus asociados, y slgsen
deficiencias formativas con un preciso asesoramignico.

Por otro lado, las subvenciones jestide interés para créditos a PYMES 6 las subweesipara la
adquisicién de un porcentaje importante de acijecsh la creacién o reestructuraciéon de la empveszen
a
resolver, en parte, los profundos desequilibrinaritieros que deben afrontar las empresas ercigl de su
actividad empresarial.

De ahi que, para conocer la posicidlicqigdez que una empresa va a mantener en un mbgizo
temporal
determinado, es necesario determinar los saldtssdecria para dicho periodo. El presupuesto dectéa
esun
instrumento de gestion de liquidez que faciliteolma de decisiones en la empresa, identificandouype
parte,
los excedentes puntuales que deben ser invertidoa (0 incurrir en costes de oportunidad por saldo
ociosos 6
improductivos), y, de este modo, rentabilizarlgg@r otra , los déficit que pueden ser financigoirs
afrontar
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las obligaciones de pago mas inmediatas. De estaf®| presupuesto de tesoreria facilita al direct
financiero

la anticipacion a situaciones comprometidas o maifitadas, y, contribuye a la toma de decisiones
oportunas de

inversion 6 financiacién a corto plazo.

Cuando disponemos de informacion mifte sobre los déficit y excedentes transitorm$edoreria,
es necesario analizar y seleccionar una listatdenativas de inversién y financiacion, que, ercidin de las
cuantias, plazos y restricciones impuestas pantet®o financiero de la empresa, nos proporcioaesds
idonea
en cada momento y situacion.

2. Instrumentos de Financiacion a Corto Plazo

Seguidamente, vamos a describir los principaktsumentos y técnicas de financiacion
a los que la empresa puede acceder en el mercedwiero espafiol. Para realizar una
exposicién ordenada, comenzaremos por la finarfgiawd bancaria, entre la que destaca
los créditos comerciales y el descuento por prpagn, para después continuar con la
financiacion bancaria (créditos, préstamos, degousnmercial, etc.) y terminar con otras

operativas financieras como pueden ser el factdriagconfirming.

3. Financiacién No Bancaria

Dentro de este tipo de financiacion puedtiirse toda aquella relacionada con el
entorno mas cercano a la empresa, cguesfjuarda una relacion comercial
operativa habitual. Nos referimos principalmenta financiacion espontanea que
conceden los proveedores.
3.1. El Crédito Comercial
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El coste de las fuentes de financiacion a cortaqpt®

La financiacién concedida por los proveede caracteriza por ser una fuente de
financiacion que no necesita de un acuerdo comgbiticial para su concesion y que
carece de coste explicito para el cliente, de
este modo la empresa deudora debe satisfacerdébccémercial de forma aplazada y sin
recargo alguno.

En cuanto &s ventajasque presenta son:

- Permite al proveedor mantener su posicién e imaganmespecto a la
competencia.
- El cliente o deudor no soporta coste real o efectlispone de financiacion
inmediata
y ademas el aplazamiento del pago puede ser m&snos flexible.
En cuanto a laeconvenientesenemos:
El proveedor debe asumir el riesgo de impago laite.
- El proveedor tiene un coste medido por la pérdalhqiiidez y rentabilidad
gue supone,
respectivamente, la repdsicion y la posterior utilizacién del importe
efectivo aplazado.
Ademaés, si por faltalideidez ha de financiarse por medios bancarios, el
coste vendra
medido por el tanto ¢fexde la operacion financiera.
3.2. El Descuento por Pronto Pago
Cuando una empresa vende a crédito puddaartfondos a corto plazo de manera
inmediata, negociando con sus clientes un descpentpronto pago. Esta modalidad de
financiacion consiste en ofrecer un porcentaje
de descuento a los clientes sobre las facturasqread de cobro, como contraprestacion al
pago anticipado que éstos pueden realizar de Ewasi

En caso de que el cliente acepte el @esoise produce una entrada de dinero rapida
hacia la empresa que puede paliar una situaciositoaia de falta de liquidez. Como el
importe que ha de desembolsar el cliente en el mtmnue aceptar el descuento es inferior a
la cantidad que figura en la factura, la difererstipone un coste para el proveedor y una

rentabilidad para el cliente.
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Para calcular dicho coste hay que comsidgie cuando se concede un descuento por
pronto pago se esta ante una operacion a corto pfala que no se utiliza ninguna ley
financiera de forma explicita. Sin embargo,
es necesario conocer el tanto de descuento comersia equivalencia en capitalizacion
simple, para tener una medida del coste finandmplicito que conlleva esta operacion vy,
asi, poder compararlo con otras alternativas
de financiacion.

Aungue la operacion se realiza a cortoqltambién es posible obtener el tanto efectivo

en capitalizacion compuesta, representando la Tétcita de la operacion.

Seguidamente, vamos analizar el costeajopdracion supone para el proveedor:

0 n
I I
| |
£ £
(Paga con descuento) (Paga la totalidad)

siendo: G = importe de la factura que ha de pagar el congprakfinal de los (n) dias de
crédito.
r = tipo de descuento que se ofpErepago al contado.
G = cuantia que el proveedor recibe al contado
donde: G=G, (1-1)

Si ahora queremos calcular el coste dg@daacion financiera para el proveedor,
tendremos que buscar una equivalencia con algyrfaénciera. Nosotros lo haremos para el
descuento comercial, la capitalizacion simple
y la capitalizacion compuesta.

En primer lugar, el tanto (d), descuento comerciglse obtiene a partir de:

Co= Cn(l- el
365

) comparando
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El coste de las fuentes de financiacion a corteqptd

esta expresién con,& G, (1- r) se obtendra la equivalencia (d) en descueninercial:

_ X365
R

d

En cuanto al tanto efectivo equivalentecapitalizacion simplg (i), se obtendria

n xi
comparando las expresiones siguientgs: G, (1-r) y Ca = Co(l"‘ %j de donde se

360r
n(1-r)

Finalmente, el tanto efectivo,)(idecapitalizacién compuestague mide la TAE implicita

obtendriall =

de la operacion se
calcularia comparando las siguientes expresiongs:@ (1- 1)y G, = (1 +i") "/ **de donde
se obtendria que el tanto efectivo equivalent@serf [1/(1-r)] *°/"— 1.
En cuanto a lagentajasque presenta son:
-La negociacién del descuento por pronto pago@auge en un mercado proximo y
accesible a la
empresa, con clientes y deudores habituales.
- Facilita financiacion a la empresa proveedora queede el descuento.
- Es fuente de rentabilidad para el cliente, lo guedsibilita invertir excedentes de
tesoreria.
En cuanto a ldaconvenientestenemos:
-Los proveedores que dispongan de condicionesdieas alternativas mas atractivas
que el descuento
por pronto pago (por ejemplo: unazsblie crédito) no utilizaran esta modalidad
financiera, porque le
supone un mayor coste.
Esto perjudica los intesedel cliente y la imagen del proveedor ante la
competencia.
- La capacidad de financiacion del proveedor sedimitimporte de sus facturas, el
cual no tiene por qué

coincidir con el déficit de tesoreaiaubrir.
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EJEMPLO 1: Un proveedor ofrece un descuento por pronto pay8 dor 100 a un cliente
por una factura
de 6.000 euros que ha de pagar dentro de 60 dilsil€la cantidad que debe pagar el cliente
al contado y los
tantos efectivos equivalentes al descuento ofremiddescuento comercial, capitalizacién
simple y compuesta.
SOLUCION
El importe a anticipar por el cliente €= C, (1- r) = 6.000 (1 — 0,03) = 5.820 euros

gque supone un coste para el proveedor de: 6.008P0 5 180 euros. En cuanto a los tantos
efectivos para el proveedor serian:
- 1°) Tanto efectivo de coste dascuento comercial
_x365_ 003x365
~ n 60
- 2°) Tanto efectivo de coste eapitalizacién simple
= 360r _ 360x003

n(l-r) 60@1- 003
- 3°) Tanto efectivo de coste eapitalizacion compuestai "= [1/(1- r)] ***/"-1 =[1/(1-
0,03) /%21 = 20,35%

d =018250=18,25%

=1856%

4. Financiacion Bancaria

La financiacién ajena a corto plazo mettida captacion de recursos de entidades
financieras (bancos, cajas de ahorro y cooperatieasédito) se constituye como la mas
importante en las PYMES. Dentro de la financiadiéncaria, suele distinguirse entre la
financiacion a corto plazo, en la que el perioddelucion es inferior al afio
y la financiacién a largo plazo (que estudiaremoslesiguiente capitulo) con un periodo de
amortizacién superior

al mismo.
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El coste de las fuentes de financiacion a cortaqpt®

Los préstamos y créditos concedidos poetdislades financieras a las empresas se
constituyen en operaciones
activas para aquéllas y pasivas para éstas. Awmgleepractica es habitual hablar
indistintamente de préstamos y créditos, las caraticas diferenciales que cada instrumento
posee justifica un tratamiento distinto desde umtgde vista formal.
4.1. El Préstamo

El contrato de préstamo es aquél pgue una entidad financiera (prestamista)
entrega a un cliente (prestatario) una determisadtdad de dinero, estableciéndose
contractualmente la forma en que habra de restt@l capital y abonarse los intereses
remuneratorios, generalmente en unos vencimiemésgaulos en el cuadro de
amortizacién que acompafia al contrato. Al térmielgpthzo de la operacion, el prestatario
ha debido restituir la totalidad del nominal en&igg mas los intereses y las comisiones
devengados.

Los contratos de préstamo suelendnstntarse bien, en poéliza intervenida por un
fedatario publico, bien en escritura publica aatmita también por un notario, cuando
existen garantias hipotecarias 6 bien mediantasditnancieras.

En referencia a la fiscalidad, tamoekcaso de préstamos como de créditos que
financien elementos de activos afectos a activisladepresariales o destinados a atender
necesidades de circulante o ligados a la activétapresarial, los intereses satisfechos

seran deducibles como gasto en el Impuesto solwiedadles.

Por otro lado, la concesion de créditos y préss en dinero, cualquiera que sea la forma
en que se instrumente, efectuadas por quienesimedieron en todo o en parte, incluida
la gestién, esta exenta de IVA. Por el contratianclo se presten servicios de gestion por
parte de terceros, que no sean los concedentpsédthmo, si habra que abonar el IVA por
tales servicios, como por ejemplo: la gestion deeale créditos.

Para el calculo del coste efectivo, se inéluias comisiones y demds gastos que el
cliente esté obligado a pagar a la entidad comtrajarestacion por el crédito recibido o los

servicios inherentes al mismo. No obstante, namasideran a estos efectos, aun cuando
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debe quedar expresa y claramente indicado quedaataual equivalente no los incluye, los
siguientes:
e Los gastos que el cliente pueda evitar (gastosraosferencia de fondos debidos por el
cliente).
e Los gastos a abonar a terceros (corretajes, gastagales e impuestos).
e L0os gastos por seguros o garantias, excepteestidad impone un seguro como
condicién para
la concesion del crédito.
Respetando estas reglas, llegamos al cadeula tasa anual equivalente que

obligatoriamente debe figurar en
el contrato de préstamo: TAE = (1 @) I'— 1. En caso de que el cliente incluya todos los
gastos que la operacion le haya causado estarergosratipo efectivo de coste para el
cliente o TAEC.
EJEMPLO 2: Una entidad financiera nos envia una oferta dstgmo personal con las
siguientes condiciones:

e Tipo de interés nominal anual: 7,30% fijo.

e Comisién de apertura: 1%.

e Comisién de reembolso anticipado: 0%.

e Gastos de estudio: 0%.

e Gastos de reclamacion de posiciones deudorasdand0,05 €.

e Intereses de demora: 29%.

e Importe préstamo: 6.000 €.

e Plazo préstamo: 12 meses

e Importe cuota mensual: 520 €
Con estas datos se desea calcula la tasa anuedlequé (TAE) del préstamo.

SOLUCION
Si no hubiera gastospodriamos calcular directamente el tanto efedtiferior al

afo, ‘i 15", dividiendo
el nominal entre la periodicidad de pago, que essom:

0,073
PP p— = 0,00609
12
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El coste de las fuentes de financiacion a corteqptd 1

de donde se obtendria: TAE = (1@ f— 1 = (1 + 0,00609¥ — 1 = 0,07557.

Pero en nuestro ejemplo, existen uassog de apertura: 1% x 6.000 = 60 €, asi que
debemos plantear la ecuacion de equivalencia fieenteniendo en cuenta las reglas
anteriores:

520 520 520 520
6.000 — 60 = + + o b

(1 +4d) (L+ip? (@+iw? (L+in*?

Mediante el método de tanteo 6melpa y de error obtendremos el valor ge i
para ello empezamos tanteando con un valor pomangel que se obtiene a través de la

aproximacién dé&chneider.

. -A+Q+HQ, +Q, _ i=1
Q,+2Q, + .o +nQ, Zn:iQ'

_(6.000 — 60) + (520 + 520 + —+ 520  -5.940 + 12x520 300

i12= = = =
0,007396 = 0,7396%
520 +2x520+3x520 +.......... 12 x 520 520 (1+2+3...+12) 40.560

Si interpolamos obtendremos: par&10,9%— A;=5.874,96 y parar= 0,5%— A,=
6.037,2; luego, para
A = 5.940 se obtendra:

(A=A(rz—n) (5.940 — 5.874,96) x (0,008,609)
hp =1+ = 0,009 + =
0,007962 =0,7962%

A A) (6.037,5:874,96)
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Ahora, sustituimos en la ecuacién de la TAE = (3 — 1— TAE = (1 + 0,007962)* - 1
=0,099841 =9,9841.
4.2. La Pdliza de Crédito

En el contrato de crédito en cuentai@ate, la entidad financiera se obliga a poner
a disposicion del cliente fondos hasta un limitexeinado y por un plazo de tiempo
prefijado, percibiéndose periédicamente los ineseswobre las cantidades efectivamente
dispuestas por el acreditado, movimientos quedseréflejando en una cuenta corriente.

Los créditos en cuenta corriente, témtiamados cuentas corrientes de crédito 6
polizas de crédito, son operaciones en las quertteata la disposicion hasta un limite
determinado por un plazo especifico, llevandosecupata que se liquida habitualmente
con periodicidad trimestral o mensual

Dificil es encontrar una empresa goielisponga de al menos una pdliza de

crédito contratada con una entidad financiera.lY e&$ porque al mismo tiempo que como
instrumento de financiacién (la mas usada) esda\tfavés del cual se articula gran parte

de los cobros y pagos de la actividad ordinaria.

En primer lugar, conviene diferenciacidito frente al conocido préstamo bancario.

La diferencia esta basicamente en dos puntos:
« El crédito permite la disposicion gradual de lasticiades necesarias, en la cuantia y por el
tiempo

que se desee. Mientras que en el préstamo se disgama sola vez de toda la cantidad
prestada.
¢ En la pdliza se paga por la cantidad dispuestafyranon del tiempo de disposicion. Por el
contrario,

en el préstamo se paga por el total aunque noyseusado.

Los créditos se formalizan en una pélizéaeque se establecen las condiciones de

funcionamiento: limite

http://www.uax.es/publicaciones/archivos/SABECO10 _.068



El coste de las fuentes de financiacion a corteqd 3

del crédito, tipo de interés, comisiones, frecugid@ liquidacion, etc., instrumentandose a
través de una cuenta bancaria que funciona y seldigle forma parecida a las cuentas
corrientes y que permite cuantificar como se

ha usado el dinero del banco y, en consecuendaalaael coste de la operacion.

De ahi gless costes derivados de una péliza de crédito son
Intereses:calculados sobre los diferentes saldos vigentefyreion del tiempo de su
vigencia y del tipo contratado. Pudiendo distinguntre:

« Intereses deudores (0 normales), por aquella gaterédito que se haya dispuesto, siempre
que no haya  superado el limite contratado.
o Intereses excedidos, por aquella parte dispuestarama del limite de crédito acordado.
Comision de apertura: en funcion del limite de crédito concedido (cuauatie, en principio,
podemos disponer como maximo), pagadera de unaeplal principio.
Comision de disponibilidad: en funcién del saldo medio no dispuesto, es lohgiyeque
pagar por la parte del crédito contratado (limjtep utilizado.
Comisién de excedidosobre el mayor saldo excedido (sobre la partadid por encima del
limite del crédito).
Se habla de comisién sobre el mayor saldo excedatgue solamente se podra cobrar una
comisién de excedido
por cada periodo de liquidacion, por lo que caléusmbre el mayor habido en dicho intervalo
de tiempo.

La liquidacion de estas cuentase lleva a cabo por el método hamburgués, sistema
realiza los célculos
a partir de los saldos que va arrojando la cuentadida que se registran, por orden
cronoldgico, los movimientos que se vayan produliehos pasos para realizar la liquidacion
son:
1. Calculo del saldo de la cuenta cada vez que fizaem nuevo movimiento.
2. Hallar los dias que cada saldo esta vigente.
3. Caélculo de los numeros comerciales, multiplicacada saldo por los dias que esta
vigente, clasificando los nimeros a su vez en: ol@s] excedidos y acreedores, segun que
los saldos sean deudores, excedidos o0 acreedespsctivamente. Esto debe hacerse asi

porque después se aplica distinto tanto de intdréaldo deudor de los saldos excedidos
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del crédito (los que superan el limite contrataee),como a los saldos acreedores (a favor
del cliente), aunque tal situacidn no es muy fratele

4. La suma de nimeros deudores, excedidos y acreedore

5. Célculo de los intereses, que seran:
Intereses deudores = NUmeros deudoresltiplitador deudor

Intereses excedidos = Numeros excedidosilkiplicador excedido

Intereses acreedores = NUmeros acreeddviestiplicador acreedor

El multiplicador fijo es el cociente entidipo de interés a aplicar (en tanto por uno) y
el nimero de dias que tiene un afio (360 6 365)ven&alculados los intereses, se
cargaran en cuenta los deudores y los excedidespanaran los intereses acreedores.
6. Se calculan y se cargan en cuenta: la comisiore sabdo medio no dispuesto, teniendo
en cuenta que:

Saldo medio no dispuesto = Limite de crédito — Saldnmedio dispuestpsiendo:

Suma de numeros deudores
Saldo medio dispuesto =

Dias que dura el crédito

7. La comisién sobre el saldo mayor excedido.

8. Por ultimo se halla el saldo a cuenta nueva cafeoeticia entre el Debe y el Haber de
capitales.

En la préctica, para el calculo del coste efeate una cuenta de crédito, se distingue
entre:
- 1°) LaTAE del contrato: es una tasa que se calcula a paioiés de comenzar a
funcionar con el crédito.
Para calcular el coste efectivo del cdatsa considera el crédito totalmente dispuesto
a su concesion,
por lo que ser4 como un préstamo conase periddicos y devolucién del capital al

vencimiento.
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- 2°) La TAE de las liquidaciones: es una tasa que se calquiatariori, una vez
transcurrido el periodo de

liquidacién. La TAE de las liquidacionesA | ) para saldos deudores se descompone
en dos partes, el

tipo efectivo que corresponde a las comesaniciales sobre el limite de crédito
(TAE ) y el tipo que

corresponde a los intereses cargados emfudel saldo medio efectivo (TAE es
decir:

TAE | = TAE . + TAE;

Para el célculo del coste efectivo anual de lassiones iniciales (TAE), las de apertura
u otros gastos iniciales, calculados sobre eldimé crédito, se distribuiran durante toda la
vida contractual del mismo;

0 si no tiene establecido plazo, durante el priafier.

Duracion del contrato

; —
]

Planteando la ecuacién de equivalencia financiebsiene: (L-c) (1+ TAE) P*%=L,

donde:
TAE . =la TAE de las comisiones iniciales sobre eltiéntie créditoL = limite de crédito.

p = ndamero de periodos que dura el contrato o un aidadsiracion es indefinida.=
comisiones iniciales.

Para la determinadi@| coste efectivo anual de los intereses cagjado
en el periodo, los calculos de la liquidacion se®faran sobre los saldos efectivamente
dispuestos (SMD), no considerandose disposiciargesdrgos iniciales por comisiones y

gastos:

pl

SMD ¢
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0 Dias de liquidacion

SMB -
(SMD —c) +/
Planteando la ecuacién de equivalencia finance@bsene: SMD - ¢ = -------—---=-m-m-mo--
(1 + TAE) d/365
siendo:TAE ; = la TAE de los intereses cargados en el peribgointereses del periodo.
¢ = comisiones inicialesl = dias de liquidaciorSMD = saldo medio dispuesto.

La TAE que se ha calculado antes solejee#! coste efectivo del saldo deudor
mantenido, debiendo calcularse los excesos, eassy separadamente. En cuanto al
célculo de los numeros comerciales, saldos mediateeses seran tratados en el ejemplo
que se expone a continuacion.

EJEMPLO 3: El sefior don Lucas Sanchez Rubio ha contratadswctanco una péliza de
crédito en las siguientes condiciones:
- Limite de crédito: 20.000 euros
- Interés deudor (dentro del crédito concedido): 10%
- Interés excedido: 22%
- Interés acreedor: 1%
- Comision de disponibilidad: 5%o. trimestral
- Comision por maximo excedido: 1%o. trimestral
- Liquidacién por trimestres vencidos.
- A 'lo largo del primer periodo de liquidacion se poducido los siguientes movimientos:
- 15-04 Concesion de la poliza. Cargo de 400 euros@misiones.
- 20-04 Pago de una factura de 5.000 euros
- 10-05 Pago de un talon de 10.000 euros
A lo largo del segundo periodo de liquidacién se praducido los siguientes movimientos:
- 08-08 Pago facturas varias 6.000 euros
- 16-09 Ingreso en efectivo de 22.000 euros
TRABAJO A REALIZAR : - 1°) Liquidacion del periodo 15-04 al 15-07.
- 29) Liquidacion del periodo 15-07 al 15-10.
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SOLUCION
CAPITALES (i () (i
Fecha saldo |Signo | Dias Numeros Numgros Numeros
Concepto excedidos | acreedores
DEBE HABER deudores
Comision
15-04 | apertura 400 ---- 400 D 5 2.000
20-04 Pago -—-- D 20 108.000
10-05 factura 5.000 ——-- 5.400 D 66 |[1.016.400
Pago talén| 10.000 15.400
15-07 91 |1.126.400
Célculo de los numeros comerciales deudores:
400 x 5 = 2.000
5.400 x 20 = 108.000
15.400 x 66 =| 1.016.400
Total 1.126.400
Célculo de los intereses deudores:
. 010
Intereses deudores = Nimeros deudores « Multiplicador fijo deudor = 1126400 x —— = 31289
a0
Calculo de la comisién de disponibilidad:
MNumeros deudores 1.126.400
Saldo medio dispuesto = = —— =1237802
Dias periodo liquidacidn 91
Saldo medio no dispuesto 20.000 — 12.378,02 = 7.621,98
Comisién por disponibilidad =0,005 x 7.621,98 = 38,11
Saldo después de la liquidacion:- 15.400 — 312,89 — 38,11 = -15.400 — 351 = -856.7
Liquidacién del periodo 15-07 al 15-10
CAPITALES . -« | Nameros | Nimeros | Nameros
Fecha | Concepto Saldo | Signo | Dias excedidos | acreedores
HABER deudores
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DEBE
Ligquidacion 351
15-07 | Pago 6.000| " 15.751 D 24 378.024
08-08 | factura R R 21.751| D 39| 780.000 68.289
16-09 [ Ingreso } 22.000 249 H 29 7.221
efectivo
15-10 9211.158.024 68.289 7.221

Calculo nimeros

deudores

Calculo numeros excedidos

Calculo nimeros
acreedores

15.751 x 24 = 378.024
20.000 x 39 = 780.000

21.751 - 20.000 = 1.751 x 39 =
68.289

249 x 29 = 7.221

1.158.024

Calculo de los intereses

0,10

Infereses deudores = Nimeros deudores « Multiplicador fijo deudor = L158024 x = 121467
36l
02

Intereses excedidos = Nameros excedidos « Multiplicador fijo excedido = 68289 « = 41,73
36l
00

Intereses acreedores = Nimeros acreedores » Multiplicador fijo acreedor = 7221 « = 0,20
3al

Célculo de la comisién de disponibilidad

Mimeros deudores 1.158.024
Saldo medio dispuesto = = —— = 1258722
Dias periodo liquidacidn a2

Saldo medio no dispuesto 20.000 — 12.587,22 = 7.412,78

Comisioén por disponibilidad =0,005 x 7.412,78 = 37,06

Célculo de la comisién por maximo excedido:

Comisién por Unico excedido 0,001 x 1.751,00 = 1,75
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Saldo después de la liquidacion 249 — 321,67 — 41,73 + 0,20 — 37,06 — 1,75 = (153

4.3.El Descuento Bancario

El descuento bancario consiste emdagntacion de un titulo de crédito en una
entidad financiera para
que ésta anticipe su importe y gestione su cobrenedor cede el titulo al banco y éste le
abona su importe en dinero, descontando el implertas cantidades cobradas por los
servicios prestados.

Los intermediarios financieros acaptalescuentan determinados documentos,
distinguiendo segun el titulo de crédito presentadescuento entre:
e Descuento bancario, cuando el titulo es una tketreambio:
— A) Descuento comercialcuando las letras proceden de una venta o deres&apion de

servicios que
constituyen la actividad habitual del caden

— B) Descuento financiero:cuando las letras son la instrumentalizacién deréstamo
concedido por el
banco a su cliente.

e Descuento no cambiario, cuando se trata de ceailgtrio derecho de cobro (pagarés,
certificaciones de
obra, facturas, recibos).

En cuanto a lagentajas que presenta son: para el cliente supone unacfa@an

inmediata y para el banco supone una alta rerdabliliEn cuanto a lasconvenientes
tenemos: para el cliente representa un alto cosadiero y, ademas, la posibilidad de
sufrir limitaciones coyunturales en los limitesr@sgo en curso es muy elevada. En cuanto

al banco soporta un riesgo de crédito.

4.3.1. El Descuento Comercial
En el supuesto de que una empresdava crédito sus productos o servicios y
necesite liquidez para seguir funcionando, es pogibar letras de cambio o documentos

equivalentes, en los que figure como librado
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la empresa compradora. Los documentos se preszniza entidad financiera para su
descuento, obteniendo la sociedad vendedora egivefeecesario. Por su parte, el banco,
tomador de los documentos, debe esperar a su vientimpresentarlos al cobro a la empresa
compradora y recibir el importe nominal que figaralos mismos.

El descuento de papel comercial 6 descuento comexdbancario puede plantearse
de dos formas:

- 13)Como linea de descuentacuando una empresa libra efectos comerciales con
regularidad es importante que fije unas condicialeedescuento en el plan anual que vaya a
negociar con sus entidades financieras, con l#idachde reducir costes y acceder sin retrasos
a la financiacion necesaria. Todo ello debe coarseten una linea de descuento que le
permita financiarse con una cierta flexibilidadsyabilidad. Generalmente, la entidad
descontante se reserva el derecho a rechazar itetdos efectos o a suspender el descuento
en un determinado momento, temporal o definitivatmen

- 28 Como descuento simplees aquel que admite 0 negocia el descuento diecto® una
remesa de efectos, sin que se presuponga el désclgeotros futuros. Se trata de un
descuento individual o aislado con mayor costesyricziones que la linea de descuento.

Los dos tipos de descuento tratadogsudcumentarse en letras de cambio,
instrumentos que desde el punto de vista fisdaltain por el Impuesto de Transmisiones
Patrimoniales y Actos Juridicos Documentados
(ITPAJD) conforme a una escala de gravanesste(tributo también se conoce como
timbre).

En cuanto al efectivo que adelantaaekchb en el descuento comercial es el siguiente:

dxt
E=N(l-—-¢)-
( T )—3g

siendo: E = efectivo que entrega el banco.

N = nominal del efecto.

d = tanto de descuento comercial agualaplica el banco (en tanto por uno).

t = nimero de dias que el banco ipatiel dinero (sin contar el dia de
vencimiento).

¢ = comisién de cobranza (es la caxticbbrada por la gestién del cobro de la letra

que realiza el banco
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y para que esta comision seadaor posible, se recomienda la domiciliacién

de los efectos).
g = otros gastos (son los denominadp#idos, donde se pueden incluir los

siguientes conceptos: el

timbre, correspondiente al ITPAdel correo, segln la tarifa postal).

Para evitar el descuento de nomsnalay reducidos, las entidades financieras

aplican una comisién o tarifa minima de cobranzada operacién. Si la comision de
cobranza no alcanza el minimo establecido portidamh € minmg, S€ aplica éste, quedando

la ecuacion del siguiente modo:

dxt
E=NQl-—)-¢... -
( 36C) minimo g

Por otro lado, también existedaipilidad de depositar los efectos comerciales
para que simplemente se gestione su cobro al vesrdim En este caso no se produce
descuento o adelanto del nominal, Unicamente stapue servicio a la empresa cliente.

Si la letra se toma por el bancgestién de cobro, el efectivo que obtendra la
empresa al vencimiento es el siguieftez: N[1 — c (1 + T) siendoT el tipo del impuesto
sobre el IVA. Como el cliente ha tenido que desdsarppreviamente, el timbre de la letra
(9), el liquido que le queda es menor que el efectue le entrega el bando{(Liquido) =
E-g

EJEMPLO 4: Se desea descontar una letra de 3.250 euros caéndaltan 60 dias para su
vencimiento
en las siguientes condiciones:
- Tipo de descuento: 14% anual.
- Comision: 3%. (minimo 5 euros).
- Otros gastos: 2 euros.
TRABAJO A REALIZAR : Conocer el efectivo recibido por el cedente.

SOLUCION
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Nominal 3.250,00

Intereses (3.250 x 0,14 x 60/360) | 75,83
Comision protesto (3.250 x 0,003)| 9,75

Otros gastos 2,00
Total gastos 87,58
Efectivo 3.162,42

EJEMPLO 5: Llegado el vencimiento de la letra del ejemplostaés devuelta por
impagada, cargandose en la cuenta del cedentegsiguientes conceptos:

- Comisién de devolucion: 1%o.

- Comision de protesto: 2%o.

- Correo: 2,50 euros.

TRABAJO A REALIZAR : Determinar el importe adeudado en la cuenta cueidel

cedente.
SOLUCION
Nominal 3.250,00
Comision devolucién (3.250 x 0,001) 3,25
Comision protesto (3.250 x 0,002) 6,50
Correo 2,50
Total gastos 12,25
Adeudo en c¢/c 3.262,25

EJEMPLO 6: Para recuperar la letra devuelta por impagadajeeipto 5 se llega al
acuerdo de girar una nueva letra con vencimie®® @dias, en las siguientes condiciones:

- Tipo de descuento: 15%.

- Comision: 3%o.
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- Otros gastos: 10 euros.
TRABAJO A REALIZAR : Determinar el importe de la nueva letra.
SOLUCION
dxt 015x30
E=NQ@----¢)—-a, 3.26225=N{1-——
( 36C ) ( 36C

-0003-10, N

= 3.323,77 euros
En ocasiones no se descuentan los efdetaao en uno, sino que se acude al banco
con un conjunto de ellos, una remesa de efectospados por periodos temporales, para
descontarlos conjuntamente en las mismas cond&igmeerales. El documento en el que
se liquida el descuento de la remesa se denonthadade negociacion.
El proceso de liquidacion se realizagiigliente modo:
e Confeccionar la factura con todos los efectosagueponen la remesa.
e Sumar cada una de las tres siguientes columnas:
— Importe nominal.
— Importe intereses.
— Importe comisiones.
e Si han existido gastos (correo, timbres, etc.)Jmportes se consignaran aparte.
e El importe liquido resultante de la negociaciémmktendra restando del nominal total de
la remesa el
montante de todos los gastos habidos.

EJEMPLO 7: Se presenta a descuento la siguiente remesa desefec

Efecto| Nominal| Dias de descuen{o

A 30.000 20
B 20.000 25
C 15.000 30

Las condiciones del descuento son:

- Tipo descuento: 12%.

- Comision: 5%o (minimo 90 euros).

- Correo: 6 euros/efecto.

TRABAJO A REALIZAR : Descontar la remesa anterior.
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SOLUCION
Efecto | Nominal | Dias | Tipo | Intereses | Porcentaje | Comision | Correo
A 30.000 20 | 12% | 200,00 5%o0 150 6
B 20.000 25 | 12% | 166,67 5%o0 100 6
C 15.000 30 |12% | 150,00 minimo 90 6
65.000 516,67 340 18
Nominal 65.000,00
Interés |[516,67
Comisioén | 340,00
Correo 18,00
Total gastos 874,67
Efectivo 64.125,33
En cuanto al tanto efectivo para el

bancose obtiene al igualar financieramente lo que reatmentrega el banco (el efectivo
E) y lo que recibe (el nominal N dentro de t did$)estar calculando un tipo efectivo debe
operarse con 365 dias, puesto que se trata decolderentabilidad o coste real sin

aproximaciones, para el periodo completo que comdgren afo:
N

; —
l

E
N — E)x365
De esta forma db = % siendod ,, = tanto efectivo en descuento comercial 6
X
. _(N-BE)x365 . o
bienll, = E—1 siendoi , = tanto efectivo en capitalizacion simple.
X
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En cuanto al calculo de tasa anual equivalente 6 TAEhan de tenerse en cuenta la
siguiente normativa del Banco de Espafia:
e No debe computarse para el calculo dEA& la comision de cobranza minima,{nimo-
e Se debe tomar el afio comercial de 360 dias paealiaacion de los célculos.
e Los efectos a menos de 15 dias no se entenderéontizdos a estos fines,
considerandose todos sus costes

como inherentes al servicio de cobranza. Seramhgos separadamente.

dxt

Teniendo en cuenta la normativa expuesta etiete E* = N CL_ﬁ —C) + Crinimo

y la dimensién financiera:

0 t T
l

E" = E#inimo

por lo que planteando la ecuacién de equivaleiuiéiera, IaTAE (i) resulta ser la

siguiente:

360/t
N :E'(1+i*)t/360 —I';:(Eﬂj -1

Del mismo model, tanto efectivo para el clientese obtiene al igualar
financieramente lo que realmente entrega y re&bm es, el cliente obtiene en este

momento el liquido (L), deducido el timbre (g) \trega la letra: L

A

0 | t l
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(N - L)x365 _ . .
De esta forma dc = N—ismndod ¢ = tanto efectivo en descuento comercial 6
X
. _(N-L)x365 _ o
bienl, = L—t siendoi . = tanto efectivo en capitalizacion simple. El tant
X

efectivoi, en capitalizacién compuesta/dEC para el cliente, seria el siguiente:

N 365/t
N=L@+i)"*® — =|— -1
L
4.3.2. El Descuento Financiero
El descuento financiero se produemdo un cliente solicita un préstamo a su
banco por un periodo corto de tiempo y la operas@®materializa mediante una letra de
cambio en la que ese cliente figura como libradoe&e caso no hay operacion comercial

subyacente, se trata de un préstamo puro y sinopléedel liquido que recibe el cliente

resultando set: = liquido,N = el nominal,d = tanto de descuento anual que aplica el
bancoyr = corretaje,
m = nUmero de meses hasta el vencimienitocomision de apertura del crédito

y g =timbre.

En cuanto al calculo de los tantostéfes para el banco y el cliente, se obtienen de
forma analoga a lo ya tratado en descuento coneimigendo en cuenta que el timbre (g)
y el corretaje (r) son gastos a cargo del cliemte, no recibe el banco, de ahi que, los tantos
de coste para el cliente serdn mas elevados quie lentabilidad para el banco.
EJEMPLO 8: Una empresa vende concediendo crédito comeréididias y se encuentra
en una situacion de falta de liquidez transitd?iara solucionar el problema gira letras
contra los compradores y las descuenta en unadrtithnciera que aplica un 15% anual
de descuento comercial y una comisién de cobragiza%d, con un minimo de 4 euros.
IVA del 16%.
DETERMINAR : - 1°) El efectivo y el liquido para una letra nominal3@=000 € y un
timbre de 135 €.
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- 2°) El efectivo y el liquido para una letra de 6.00QrEtimbre de 17 €,
en gestién de cobro.
- 39) Los tantos efectivos, la TAE y la TAEC.

SOLUCION

- 1°) El efectivo que adelanta el banco por la letr@@l€00 euros y el liquido resultante es:

L =E - g =29.040 euro%35 euros = 28.905 euros
- 2°) En cuanto a la letra de 6.000 euros, no hay ambetindinero, al no existir descuento
comercial;
ademas, se va a prestar un servicio por el quelsa tVA:
E=MN-c(1+T)=6.000(1-0,007 x 1,16) = 5.951 A% os
L=E-g=5.951,28@sr 17 euros = 5.934,28 euros
- 39 El tanto efectivo de rentabilidad en descuentoarcial para el banco seria el

siguiente:

En cuanto al tanto efectivo de coste ecul®o comercial para el cliente, seria el

siguiente:

En cuanto a [BAE seria la siguiente:
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Finalmente, el tanto anual efectivo pareliehte en capitalizacién compuesta&EC
resulta:

5. El Factoring y El Confirming.
Elfactoring y elconfirming son buenos ejemplos de lo que se conoce como
outsourcing o externalizacion
de servicios financieros.
Eloutsourcing consiste en la subcontratacion de servicios fieans con otras
empresas con la finalidad de ganar en eficienciagen y calidad en su prestacion.
Elfactoring es un contrato en virtud del cual una de las pddedente) cede a la otra
(factor) sus créditos comerciales o facturas frante tercero, con el fin de que la sociedad de

factoring o factor realice todos o algunos de iggisntes servicios:

- A) Gestion de cobro:la empresa de factoring se encargara de cobravengimiento los
créditos cedidos,

de forma similar a la gestion de cobranza bancAtimismo tiempo, el cedente debera
comunicar a sus

clientes la existencia del contrato de faotpy a quién debe efectuar el pago.
- B) Administracion de cuentas:la sociedad de factoring facilitara al clienteada

informacion relativa a la
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situacién de los créditos y facturas cedidos (impade facturas o estado contable de su
cuenta).
- C) Cobertura de riesgo de impagadosa empresa de factoring, previo estudio y
calificacion crediticia de los

clientes del cedente, acordara la cobertura, asporcentaje previamente pactado, del
impago originado

exclusivamente por riesgo de insolvenciaexsr, no incluye los impagos por motivos
comerciales ajenos a

la insolvencia.
- D) Financiacion: el cliente puede disponer de anticipos sobreréditos cedidos, en
funcién de un porcentaje

especificado en el contrato. Para ello, se estahlsualmente un limite de riesgo vivo, de
modo similar a las

clasificaciones de descuento.

Esquema “Factoring”

Pago aplazado bienes o servicios

Comprador Vendedor
Venta bienes o servicios
» Contrato
Nnt!fjcada la factoring
cesion, el pago
se debera . iy :
hacer a la Motifica la cesion F‘os:ut?le .
entidad de anticipo de crédito frente
factorin creditos
g Entidad al comprador
t Factoring e

Los requisitos para que se pueda calelr contrato de factoring es que el
cesionario sea una entidad de crédito (bancogdeaghorro, cooperativa de crédito,
establecimientos financieros de crédito) y queedkeate sea un empresario (persona fisica

0 juridica) o profesional.
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Normalmente, un contrato de factoriagesaliza a medida entre las partes
contratantes.

En el factoring, los créditos cedidoggen estar documentados en cualquier forma
admitida en derecho: letras, pagarés, recibostorés; en los que se especifique la orden
del proveedor al cliente para que pague los doctoseue emita el factor, o incluso
transferencias al mismo, asi como modalidades ge pediante reposicion por las

transacciones realizadas entre ambos a los vemtosieonvenidos.

En cuanto a la cesién de créditos arlpresa de factoring puede realizarse con o sin
recurso:
- 1°Factoring con recurso (al cedente)ta entidad de factoring no asume los riesgos de
la operacion. En caso
de impago de los créditos podréa ejecatafd de regreso frente al cedente.
- 2°Factoring sin recurso (al cedente)supone la asuncién de todos los riesgos por parte
de la entidad de
factoring. Para que ello se lleve a cabo debezagak un estudio previo y una
calificacién de los créditos
gue seran tomados por el factor, quieripda caso, se reserva el derecho a fijar un
limite de riesgo por
cada deudor, y a admitir los créditosahezarlos, total o parcialmente.
En este sentido, la caligabal de la cartera cedida determinara el limite d
riesgo concedido al
cliente, ademas de los intereses y comasigor los diferentes servicios, que son
deducibles desde el punto
de vista impositivo.
En el caso de que se produndanpago por el deudor, total o parcialmente,

por causas derivadas
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de defectos de calidad o cantidades dea¢sisancias, trabajos o servicios, o
devoluciones, la empresa de
factoring no soporta el impago. El cedenteda liberado cuando existe insolvencia o
simple dejacién o
mala fe del deudor.
En cuanto al efectivo que reddbbempresa cliente del factor en el momento
actual se obtiene de la siguiente expresion:

_ dxn
E=Q [a[l'%j 'C(1+T):|

siendo:E = efectivo que recibe la empresa cliente al cemleuantia.
Q = cuantia del crédito a clientes que se cedectrfa
a = tanto por uno de crédito que concede el factor.
d = tanto de descuento comercial que aplica el factor
n = dias que en promedio tiene la cartera de eféests su vencimiento.
¢ = comision que percibe el factor
T = IVA sobre el importe de las comisiones percibidar el factor.

resultando ser la dimension financiera del factppara el cliente la siguiente:

E -89 xQ

El factor retiene en garantia hasta el vencimiétv@ x Q. Aplicando la ley de
capitalizacion simple, podemos plantear la ecuag@gaquivalencia financiera y calcular el

tanto efectivo para el clientd:(
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E>{1+ g—(’s‘;’] +(L-a)xQ=0Q

sustituyendde por su valor en la expresion anterior,

resulta a(l- Mj -c(1+T) >{1+mj =a
360 365

de donde despejandd), (se obtendra el tanto efectivo para el cliente.
En cuanto aT&AE de la operacion de factoring, hemos de tener entawgue
en las operaciones de factoring en las que sespatsnenos, el servicio de administracion,

la tasa anual equivalente correspondiente a ladinaion no incluira las comisiones de

factoraje.
De este modo, planteamos la dgidm financiera y aplicamos la ecuacion que
iguala cobros y pagos actualizados: axQ
0 l m T
£

E'x(L+TAD)"*®° = axQ

siendoE * el efectivo entregado por la entidad financiezajendo en cuenta sélo la
operacioén de descuento:

Bl axQ><(1—di

36C

En cuanto a lagentajasque presenta son:
- 19) El factoring disminuye trabajo y costes adminisices, al eliminar el departamento de
crédito al cliente.
- 2%) Permite obtener liquidez a través del descuentogderéditos pendientes de cobro.
- 3%) Utiliza el servicio de analisis de riesgos dedlimsntes potenciales, que proporciona el
factor.
- 48)Elimina fallidos y dotaciones para la previsionrgsgos para los créditos aceptados

por el factor.
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En cuanto a logiconvenientesque presenta son:
- 13) El factoring tiene un coste elevado, ya que @bfaecibe comision por varios
servicios.
- 2%) Se produce una intromision del factor en la rélacjue la empresa mantiene con sus
clientes, teniendo
acceso a la informacion contable y finaracie

- 3%) Existe la posibilidad de pérdida de clientes paiigurosidad del proceso impuesto por
el factor.

Por lo tantoresumiendoy de una forma muy simple, feincionamiento del factoring
es el siguiente:
e La entidad de factoring, se encarga de cobrdatdasras pendientes de la empresa y
abonarlas en su cuenta.
e Si se trata de un factoring sin recursos (sengjiaeala existencia y la legitimidad del
crédito cedido pero no la solvencia del deudobegico o entidad de factoring puede
descontar las facturas, esto es, adelantar eladi®rcobro menos los intereses

correspondientes.

Para que la empresa se plantepd#n de externalizar los servicios
administrativos de la empresa mediante el factdiange poner en relacion el coste de este
servicio con los siguientes gastos:

- 1%) Coste de personal de administracion y contabilidaterial de oficina y espacio
dedicado a la gestion del

crédito a clientes.
- 2%) Coste de la gestion de cobro a través de bancobradores.

- 3%) Coste de la gestién de cobro por via judicial.

EJEMPLO 9: Una empresa esta estudiando la posibilidad de tzdetalidad de sus
cuentas a cobrar, concretamente, 20.000.000 ds,eutma sociedad d&ctoring, que
percibe las siguientes comisiones:

- Gestion de cobro:%. — Servicios administrativos%4. — Cobertura de riesgo de

impagados: 1%.
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La sociedad de factoring se compromete a deschasta el 85% del total cedido a un tipo

de descuento

del 15% anual. En cuanto a la informacion que spatfie de la empresa es la siguiente:

ACTIVO PN + PASIVO
Terrenos 10.000.000 | Capital Social 20.000.000
euros euros
Construcciones 60.000.000 | Reserva Legal 4.000.000
euros euros
(A. Ac. de (20.000.000) | Reserva Voluntaria 21.000.000
Construcciones) euros euros
Productos 12.000.000 Provision por operaciones 1.000.000
terminados euros comerciales euros
Clientes 20.000.000 | Préstamo L/P 17.000.000
euros euros
Bancos c/c 3.000.000 | Proveedores 2.000.000
euros euros
Resultado del Ejercicio 20.000.000
euros
TOTAL 85.000.000 TOTAL 85.000.000
euros euros

La politica comercial de la empresa, consiste @ofeesion de crédito a sus clientes por

60 dias.

TRABAJO A REALIZAR

cliente

que el

: - 19) Calcular la TAE de la operacion financiera.

- 2°) Obtener el tanto efectivo en capitalizacién singaea el

de la operacion de factoring a realizar.

- 3% Presentar el balance después de la factorizasabiendo

http://www.uax.es/publicaciones/archivos/SABECO10 _.068




El coste de las fuentes de financiacién a cortegpt85

tipo de IVA es del 16% y que el efectivo redibdel
factor se
dedica a reducir los préstamos bancarios.
SOLUCION
- 1°) Para calcular la TAE planteamos la dimensién firena de la operacion de factoring
y posteriormente

la ecuacion de equivalencia financiera:

17.000.000

0 60

16.575.000

EX@+TAD™® =ax@—> 16.575.000 x (1+TAEY/*°= 17.000.000 ~ —

TAE = 16,40%

EX@+TAD™® =ax@— 16.575.000 x (L+TAEY/*°= 17.000.000 ~ —

TAE = 16,40%

Para calcular el efectivo que galantar el factor aplicamos la expresiéon

siguiente:

siendo la comisién del factor: 0,005+0,004+0,01340.
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nxi

- 2°) De la expresiol E>{1+ E} + (L-a)xQ = Q obtendremos el tanto efectivo de

la operacion:

16.134.200)((

60xi

1+E) + (1- 085)x20.000000= 20.000666>  i=32,64%

- 3% Finalmente, el balance después de la operacifect@ing quedaria del siguiente

modo:
ACTIVO PN + PASIVO

Terrenos 10.000.000 | Capital Social 20.000.000
euros euros

Construcciones 60.000.000 | Reserva Legal 4.000.000
euros euros

(A. Ac. de (20.000.000) | Reserva Voluntaria 22.000.000

Construcciones) euros euros

Productos 12.000.000 Préstamo L/P 865.800

terminados euros euros

FACTOR 3.000.000 Proveedores 2.000.000
euros euros

Bancos c/c 3.000.000 | Resultado del Ejercicio 19.134.200
euros euros

TOTAL 68.000.000 TOTAL 68.000.000
euros euros

Del balance debemos decir que la provision pogoet insolvencia ya no es necesaria,
puesto que el riesgo se traspasa al factor, dguehppase a incrementarse las reservas
voluntarias. Por otra parte, las comisiones ypal tle descuento que percibe el factor
disminuyen el resultado, siendo éstos:

e Comisién por factoraje = 0,019x1,16x 20.000.00318.800 euros

e Interés por descuento = 17.000.000 — 16.575.0026:080 euros

e Total Gastos = 440.800 euros + 425.000 euros =886%uros
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e Resultado del Ejercicio = 20.000.000 euros — 8@b&3@ros = 19.134.200 euros

Por otro lado,aanfirming es un servicio ofrecido por entidades
financieras que consiste en gestionar los pagosi@empresa a sus proveedores
nacionales, ofreciéndole a estos la posibilidadatear
las facturas con anterioridad a la fecha de vergitai Elconfirming es un servicio de
gestion de pagos y no

un servicio de gestion de deudas:

Esquema “Confirming”

Pago aplazado bienes o servicios

Comprador Vendedor

Venta bienes o servicios

Contrato
confirming Motifica contrato Ccrl'ng'siﬁn por
confirming y ofrece anticipo
posibilidad de facturas
Envlia facturas ?argzlrzi de

conformadas

Entidad
»  Confirming

Edonfirming 6 control integrado de pagos, es un contrato necse por
el cudl un factor comunica a un acreedor que hbidecel mandato de su cliente para
abonarle a su vencimiento una o més facturas qerifisa, actuando como gestor del
pago. Es un sistema mediante el cual una emprésmgam
su banco una relacién de facturas que han sid@cuoaflas para su pago, y éste se pone en
contacto con los proveedores para comunicarlesdiitidad de descontar dichas facturas

a un tipo de interés determinado. En caso de asegelrbanco transfiere los fondos a una
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cuenta indicada por el proveedor. Si el proveedmseiacoge al descuento, el banco pagara
al vencimiento al proveedor, de forma habitual @emplo: mediante el envio de un
cheque bancario).

Tanto las cantidades anticigaaléos proveedores como las que éstos han
percibido de la entidad confirmadora en el plaztigmo con el cliente, seran adeudadas a
éste a los vencimientos a que estaban concertaddssproveedores, por la entidad de
crédito con la que tiene concertada@hfirming .

Etonfirming es atractivo para empresas que redinan una o nias de
siguientes caracteristicas:
- a) Empresas que tengan diversificados a sus provegdor
- b) Empresas que tengan un sistema de pagos complejo.
- ¢) Empresas que deseen alargar el plazo de pageeegares, o mejorar sus condiciones

de compra.

En cuanto a lagentajasque presenta son:

- 1%) Mejora su imagen ante sus proveedores al estladmgsus pagos por una institucion
financiera.

- 2%) Evita costes de emision de pagarés y cheques ipufacion de letras de cambio.

- 3?) Evita las incidencias que se producen en las dlagiones de recibos.

- 48) Evita llamadas telefénicas de proveedores pacarrdrse sobre la situacion de sus
facturas.

- 52) Evita el seguimiento de distintas cuentas cormeepara conciliar los cargos de letras,
pagarés o cheques.

- 6%) Mantiene la iniciativa de pago y obtiene inforndgecde gran ayuda en la gestion de las
compras.

- 78 Genera flota para el deudor en el caso de lasréscho descontadas, cuando el banco
emita un cheque

bancario a su vencimiento para realizgagb.
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- 8%) El proveedor puede cobrar sus facturas al confa@ojo descuento de los costes
financieros, eliminando

completamente el riesgo de impago.
- 98) El proveedor obtiene la concesion de una linear@gito sin limite y sin consumir su
propio crédito.
- 10®)El proveedor evita el pago de timbres, quien saépercuta a sus clientes, al
gestionar los cobros a

través de traspasos o transferencias.

En cuanto al maydamconvenienteque presenta es que el proveedor sélo puede
descontar sus facturas con el cliente a travéa detidad financiera que presta el
confirming, de este modo se evita que pueda demtasien otra entidad de mejores

condiciones contractuales.

EJEMPLO 10: Una empresa comercializadora de pelotas de ftids@# una demanda
trimestral creciente dada por la siguiente funcigir= 10.000 uds x t (siendo t el
trimestre). Sus compras son: Ct = Qt x 10 €/udddon

(Qt) es la cantidad comprada en el trimestre.Bmio a sus ingresos trimestrales vienen
dados por la siguiente funcién: It = q x piendo (q) la cantidad vendida en el trimestpg y

el precio de venta de cada pelota.

Debido a que sus proveedores ioheeden crédito, compra al inicio de cada
trimestre contratando un servicio de Confirmings{gs de pagos). A través de su banco
habitual, paga a su proveedor al contado y abona

al banco a través de una linea de crédito qudetsterga al finalizar cada trimestre.

El gasto financiero derivado deh@irming (supondremos un interés simple
trimestral) tiene una parte fija equivalente al % %lel capital maximo que esta dispuesto
adelantar el banco en cada trimestre (en este caso
sera de 500.000 €) méas una parte variable deld&%6,/a interés vencido trimestral, del

total financiado.

Saberesvol. 8, 2010



40+ Francisco Javier Ribaya Mallada

TRABAJO A REALIZAR : Teniendo en cuenta que el precio de venta depeldta de

fatbol es de 15 €, que la empresa vende todasmtdiades disponibles y que tiene unos costes

operativos de 250.000 €, determinar el coste

de la operacion e indique qué conclusiones sacaria.

SOLUCION
Teniendo en cuenta la funcién anterior stras compras totales serdp=CC, + C,+ C;
+Cy
C1 =10.000 u.f. x 10 €/ u.f. = 100.@00
+ C2 =20.000 u.f. x 10 €/ u.f. = 200.000 €
+ C3 =30.000 u.f. x 10 €/ u.f. = 300.000 €
+ C4 =40.000 u.f. x 10 €/ u.f. = 400.000 €

C; =100.000 u.f x 10 €/ u.f. =1.000.000 €

Si nuestra Necesidad de Financiamiento de Cagitgual al montante de nuestras
Compras Totales: NFK = CT,

nuestro Saldo Medio de Confirming sera: NFK / t&00.000 € / 4 trimestres = 250.000 € /
trimestre. Entonces ya

podemos calcular el gasto financiero anual, pgektion de pagos, derivados del servicio
de Confirming que seré:

- Gasto Financiero Variable = 0,05 / @&0.000 € + 200.000 € + 300.000 € +
400.000 €) = 12.500 €

- Gasto Financiero Fijo = 0,5 % x 50@.@0= 2.500 £,

resultando que el Gasto Financiero Total Anual 502 € + 2.500 € = 15.000 €. Luego,
para calcular el coste de la operacién debemo$sezda siguiente razén:

Coste de la operaciéorr Gasto Financiero Total Anual / Saldo Medio de @Gamhg =
15.000 € / 250.000 € = 6%.
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En segundo lugar sabequeslas ventas siguen esta funcion: It = g x p

de donde obtendremos los ingresos totales delgmerio= 10.000 uds x 15 €/ud = 150.000
€

I, =20.000 uds x 15 €/ud = 300.000 €

I3 =30.000 uds x 15 €/ud = 450.000 €

I, =40.000 uds x 15 €/ud = 600.000 €
resultando ser las ventas totales del periodo=I{F+ I, + I3+ 1, -1.500.000 €. De este
modo ya se puede calcular el resultado del periodo:  Ventas Totales:  1.500.000 €

Coste de Ventas: (1.000.000) €

Margen Bruto: 500.000 €
@=sOperativos:  (250.000) €

Beneficios Antes de Intereses e Impuestos (BA25).000 €
Gasto Financieaal Anual:  (15.000) €

Beneficios Antes de ImpossBAT): 235.000 €

Conclusiones:Si vendo a crédito, pero a mi no me lo concedearpnuveedores,
tendremos dos posibilidades:

- 1%) Si tengo dinero para invertir, me decidiré po€ehfirming si mi coste de oportunidad
es inferior al margen

sobre los recursos propios, pagando yoailante.
- 28) Si mi capacidad financiera no me permite autofireria compra al contado de la
mercancia, podré mantener

el negocio si descontados los gastos fiearg, se obtiene un resultado positivo. De
lo contrario, ya no seria

rentable.
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